KI-BASIERTE QYMATIX-SOFTWARE FUR PREDICTIVE SALES: KI FUR B2B-VERTRIEB
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fur Arbeit und Lernen

Unstliche Intelligenz

Anwendungsgebiet: Steuerung, Assistenzsystem, Vorhersage, Analyse Anwendungsgegenstand: Produkte, Informationen, Menschen

Beschreibung

Qymatix bietet Prognosen und Auswertungen zu Cross- und Up-Selling-Potenzialen, Kundenabwanderungs- und Preisrisiken sowie viele weitere Funktionen fir die Vertriebsplanung und -
steuerung.

Die Qymatix Predictive Sales Analytics Software verwendet ein Set von Data-Mining-Methoden, um die Wahrscheinlichkeit eines zuklnftigen Cross-Sellings in Ihrer Kundendatenbank zu
ermitteln und vorherzusagen. Mit Hilfe von kunstlicher Intelligenz prasentiert Ihnen Qymatix eine detaillierte Market-Basket-Analyse auf Basis Ihrer ERP- und CRM-Verkaufsdaten. Qymatix
unterstitzt B2B-Unternehmen bei der Umwandlung von Daten in umsetzbare Erkenntnisse, die profitables Wachstum ermaéglichen. Fir ein Unternehmen, das tausende von Produkten und
Kunden hat, wird die Preisanalyse zu einer grolen Herausforderung. Die Qymatix Pricing Analytics Software bietet Vertriebsmanagern fortgeschrittene B2B-Preisanalysefunktionen,
einschlielSlich Kundenklassifikationen und Preiskorridoranalysen.

/ / »——'—~ \\ \ Mit Qymatix kdnnen Vertriebsleiter die Produktivitat eines B2B-Vertriebsteams um ca. 20 % steigern und gleichzeitig den Lifetime Value innerhalb ihrer bestehenden Kundenbasis steigern.

©Qymatix Solutions GmbH

Nutzenversprechen Potentiale Fokusaspekte Mensch-Kl-Interaktion

Zeitersparnis

e  ErschlieBung neuer Kundengruppen
Kostenreduktion * Unterstitzung von Menschen bei Implementierungsaufwand, Benutzerfreundlichkeit
(physisch/psychisch)
anspruchsvollen Aufgaben

Wissenszuwachs Integrierte Mensch-KI-Kollaboration

///// i AN AN Readiness
Flexibilitatssteigerung / k)0 )) Qualitatssteigerung
AN\ Risiken Technologie
Datenumfang: Small Data Strategie
- . Entlastung Organisation
Komplexitatsreduktion des Menschen e Blindes Vertrauen in Kl Datenstruktur: Strukturiort
. Kultur
Erweiterung
KI-E kti von Produktfeatures Numerische Daten, Umfeld
-runition Datentyp: Kategorische Daten, Kooperationen
Zeitreihendaten
% Q Personenbezug Keine personenbezogenen Kontakt
X Daten: Daten
Wissensbasiertes : . . .
System Planung Lernen aus Daten Sprachverarbeitung Bildverarbeitung Data Mining
- - N Datenart: Ungelabelt Lucas Pedretti, Qyma’ux Solut.lons GmbH
Multikriterielle  Probabilistisches Process Mining lucas.pedretti@qgymatix.de,
Optimierung SchlielRen, Super- https://qymatix.de/de/
vised Learning, Datenquelle' Daten aus internen

Federated Learning Prozessen, Kund:innendaten
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